BRICOJARDINERIA

HERRAMIENTAS Y ACCESORIOS

Oleguer

"El sector de la jardineria
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Plantia Garden SL, nace después de
afnos de experiencia, de dos empresas pun-
teras en su sector. Avendi Herramientas SL
en el ambito de la construccion y herra-
mientas y Burés profesional SA aportando
sus conocimientos en abonos, fitosanita-
rios y sustratos. Xavier Arnau y Oleguer
Burés, respectivamente, al frente de estas
dos empresas, son los socios fundadores de
Plantia, una iniciativa para diferenciarse y
despuntar en el sector de la jardineria, dando
respuestas a clientes y consumidores.

Los cambios en los estilos de vida ha-
cen que en Plantia esten en constante evo-
lucién y con una filosofia de trabajo basa-
da en la calidad del producto, en el servicio
y en una esmerada distribuciéon, con una
red de ventas propia.

Ofrecen una amplia linea de produc-
tos y familias para cubrir las necesidades
que pueda tener el consumidor final deri-
vadas del mundo de la jardineria, un sector
que crece cada dia, resultado del incremen-
to de la vivienda y la busqueda del tiempo
libre.

En esta entrevista Oleguer Burés Pas-
tor nos presenta a Plantia.
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¢Lleva usted muchos afios en el sec-
tor de la jardineria?

Diria que toda la vida. Cuando
era nifio, en casa ya se dedicaban a
la jardineria. Empez6 mi padre pre-
parando tierra para jardineria en el
solar colindante a la casa de campo
donde viviamos en la ciudad de
Barcelona, en los afos 60. En los
afios 70 mi madre abrié un centro
de jardineria en el que trabajé desde
los 13 afios. Este centro de jardineria
ha ido evolucionando y hoy dia se-
guimos manteniéndolo con dos cen-
tros de venta y uno de produccién
de plantas.

¢Pertenece Plantia al grupo Burés?

Con la muerte de Oleguer
Burés Fabregas, mi padre y fundador
de las empresas del grupo, las accio-
nes han quedado repartidas. Se ha
creado un nuevo grupo empresarial
llamado Biot que es la abreviacion
de Tecnologia de la biomasa. Este
nuevo grupo engloba empresas del
sector de la jardineria, del medio
ambiente y de los sustratos y fertili-
zantes para agricultura como son
Burés Profesional SA, Centre Verd
SA, Edafo GM SA,... y no existe vin-
culacion accionarial con la empresa
Burés SA.

Es en este grupo Biot donde se
encuentra la empresa Plantia junto
con nuevos proyectos en construc-
cién del sector de la hosteleria y de
la generacion energética.

¢A que se debe la iniciativa de Plan-
tia Garden SL?

En una reunién en la que el Sr.
Miguel Arnau comenté la idea de
llenar un espacio de mercado para
hacer llegar productos de jardineria
a cualquier tienda de cualquier rin-
con a un precio razonable, a la que
me uni rapidamente.

¢Coémo nace la marca Plantia?
Una vez ya decidida la idea de
crear la empresa y los productos a
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comercializar empezamos a buscar
nombres, se buscaba simplicidad y
que diese la idea del producto que
queriamos introducir en el mercado.
De una larga lista de nombres se fue-
ron descartando de los que ya exis-
tian marcas parecidas o que en Inter-
net ya exsitian muchas referencias.
Plantia ha sido un gran acierto ya que
no ha habido ningln problema con
los registros de marcas y el nombre es
de lo més adecuado.

¢COmo nace la empresa?

Nace por iniciativa de dos fami-
lias, por un lado la familia Arnau que
tiene una larguisima historia empre-
sarial en el sector de las herramientas
y por otro lado la familia Burés que
aporta el conocimiento sobre el mer-
cado de la jardineria y de la fabrica-
cién de sustratos y productos fertili-
zantes.

¢Cuél es la filosofia de la empresa?

La idea es muy clara. Se trata de
que entre el fabricante del producto
para jardineria y la tienda so6lo exista
la empresa Plantia Garden SL. Traba-
jamos con comerciales propios con la
infraestructura que ya disponemos.
Nuestra empresa dispone de pro-
ductos para cubrir las expectativas
medias que demanda el mercado y
también dispone de productos de
méaxima calidad como son las herra-
mientas en aluminio o acero inoxi-
dable.

;Cree que el sector estd creciendo?
¢A que se debe?

La jardineria es un sector que
crece en Espafia y que aun le queda
un largo recorrido de crecimiento.
Sélo hay que comparar los estableci-
mientos de jardineria franceses con
los espafioles para darnos cuenta que
en el pais vecino hay una gran cultura
de jardineria que nos ha llegado ya a
Espafia. Esta cultura esta en pleno creci-
miento y expansion por todo el pais.
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ENTREVISTA

Los accesorios de riego de Plantia
facilitan, simplifican y garantizan el siste-
ma de riego para tener cuidado de las
plantas de jardin, terraza o interior: pisto-
las de riego, aspersores, programadores,
mangueras, carros, soportes y guias para
manguera, conectores, pulverizadores, etc.

En la gama de herramientas estan
disponibles tres lineas: pequefia, mediana
de mango extensible y herramientas de
mango largo para cada necesidad. Desde
transplantadoras, cultivadores, rastrillos,
azadillas, escobas, tijeras de poda, serru-
chos hasta cortacéspedes, que le permiti-
ran trabajar las plantas y la tierra con el
minimo esfuerzo, garantizando la cali-
dad, la resistencia y la durabilidad.

Los abonos y sustratos Plantia, son
el resultado del trabajo de todo un equi-
po, la innovacién vy la seleccién de mate-
riales de primera calidad. La composicion
de toda la gama, equilibrada, garantiza el
aporte necesario de nutrientes para cada
planta. Abonos sélidos, liquidos, semillas

de césped y sustratos.
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Jcutls son los puntos fusrtes ce Pla ntia

Plantia? ;Qué le diferencia del resto?
El primer punto es la simplifica-
cién de la ruta comercial, se reducen
al minimo los intermediarios entre la
fabrica y el punto de venta. El segun-
do es la gama de productos, ya que
en la empresa disponemos desde arti-
culos de riego, herramientas, fertili-
zantes,... y el tercero es la red comer-
cial dado que desde el inicio dispone-
mos de comerciales propios en este
mercado repartidos por toda Espafia.
Estos puntos fuertes son los que nos
distinguen de la competencia.

¢A que tipo de cliente quieren llegar?
En principio nuestro objetivo
son los centros de jardineria y las
tiendas especializadas, ademas de las
tiendas, que aunque no sean especia-
lizadas, toquen el sector jardineria,
como son las ferreterias, bricolaje,
. Descartamos, la venta a grandes
superficies con la marca Plantia. Em-
pezamos con el mercado espafiol
pero no descartamos el crecimiento
en paises vecinos a medio plazo,

cuando la empresa ya esté plenamen-
te consolidada. ald Sabellias:
e www.plantia.es
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